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хизматига бўлган талабини қондириш, уларга 
банк хизматларидан фойдаланиш учун барча 
зарур шартшароитларни яратиш, жумладан 
пандуслар, кар-соқовлар учун онлайн сурдотар-
жимон, автотранспорт воситаларига қулай тўх-
таб туриш жойларини ва бошқа имкониятларни 
ташкил этиш; 

- банк хизматлари сифатини ва уларнинг 
оммабоплик даражасини мустақил баҳолаш 
тизимини яратиш. 

Хулоса ва таклифлар. Умуман олганда, 
тижорат банкларининг бирламчи вазифаси ми-
жозларга сифатли хизмат кўрсатишдир. Бу ўз 
навбатида банкларининг рақобат бозорида мав-
қеини мустахкамлаши, мижозлар базасини оши-
ришни банклар томонидан замонавий банк маҳ-
сулот ва хизматлари, хусусан, он-лайн хизмат-
лар кўрсатишни жорий қилиш ва ривожланти-
ришни талаб қилмоқда.  

Ўзбекистон Республикасининг 2020-2025 
йилларга мўлжалланган банк тизимини ислох 
килиш стратегияси[2]да замонавий ахборот-
коммуникация технологияларини кенг жорий 
этиш, тижорат банкларининг бизнес жараёнла-
рини автоматлаштириш ва масофавий банк хиз-
матлари турларини кенгайтириш учун зарур 
шарт-шароитлар яратиш мақсадида, тижорат 
банкларини корпоратив трансформация килиш 
жараёнида замонавий ахборот-коммуникация 
технологияларини жорий этиш соҳасида асосий 
вазифалар белгилаб олинган: 

- масофавий банк хизматлари, шу 
жумладан, контактсиз тўловлар сони ва 
қамровини кенгайтириш; 

- автоматлаштирилган скоринг тизими, 
ракамли идентификациялаш ва кредит 
конвейерларидан кенг фойдаланиш; 

- банк маълумотлари ва тизимларининг 
ахборот хавфсизлигини кучайтириш; 

- банк соҳасидаги янги концепция ва 
технологияларни кенг жорий килиш (финтех, 
ракамли банк). 

Ушбу вазифаларни амалга оширишдан 
кўзланган мақсад, республикамизда ракамли 
иқтисодиётни ривожлантириш асносида ахоли-
нинг молиявий ва хуқуқий саводхонлигини 
ошириш, мамлакатимизнинг ҳалқаро майдон-
даги интеграциясини жадаллаштиришдан ибо-
ратдир. 

Аҳолига хизмат кўрсатадиган банклар 
роли фаоллашувининг аҳамияти шундан ибо-
ратки,  кам ҳаражатлар билан максимал самара-
га, мижозларнинг банк хизматлари кўрсатишга 
бўлган эҳтиёжларини тўлақонли қондириш, 
банк хизматлари доирасини зарур.  

Маълумки, банклар тақдим этаётган хиз-
мат турлари кундан кунга янгиланиб такомил-
лашиб бормоқда. Бу янги инновацион ғояларга 
асосланган банк маҳсулотлари яралиши мақса-
дида тинимсиз изланишлар олиб боришни ва 
юқори сифат даражасида мижозларга хизмат 
кўрсатишни тақозо этади. 
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Аннотация. Мақолада тижорат банкларида кредит сўраб мурожаат қилган мижозларнинг ҳамда кафиллик 
тақдим этаётган юридик шахслар, якка тартибдаги тадбиркорлар ва жисмоний шахсларнинг кредитга 
лаёқатлилик даражасини аниқлаш зарур учун бўладиган турли хил кўрсаткичлар келтирилган. Шу билан бирга 
мижозларнинг кредитга лаёқатлилигини аниқлаш бўйича илмий адабиётларда маҳаллий ва хорижий олимларнинг 
фикрлари таҳлил қилинган. Шунингдек юзага келиши мумкин бўлган кредит рискларини камайтириш бўйича  илмий 
таклиф ва хулосалар берилган. 

Таянч сўзлар; Скоринг, кредитга лаёқатлилик, соф фойда, ялпи фойда, сотишдан соф тушум, кредитга 
лаёқатлилик.  
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Аннотация. В статье представлены различные показатели для определения уровня кредитоспособности 
клиентов, обращающихся за кредитами в коммерческих банках, а также юридических лиц, индивидуальных 
предпринимателей и физических лиц, предоставляющих гарантии. При этом анализируются взгляды местных и 
зарубежных ученых в научной литературе на определение платежеспособности клиентов. Есть также научные 
предложения и выводы о том, как снизить потенциальные кредитные риски. 
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Abstract. The article presents various indicators for determining the level of creditworthiness of customers applying for 
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were analyzed. There are also scientific suggestions and conclusions on how to reduce potential credit risks. 
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Кириш. Ўзбекистон Республикасида банк 

секторини ислоҳ қилишнинг асосий йўналиши 
сифатида кредит портфели ва таваккалчилик-
ларни бошқариш сифатини яхшилаш, кредит-
лаш ҳажмларининг мўътадил ўсишига амал қи-
лиш мувозанатлашган макроиқтисодий сиёсат 
юритиш, молиявий таваккалчиликларни баҳо-
лаш учун технологик ечимларни татбиқ этиш 
орқали банк тизимининг молиявий барқарорли-
гини таъминлаш ҳамда замонавий ахборот тех-
нологияларини жорий қилиш сифатида авто-
матлаштирилган скоринг тизими, рақамли 
идентификациялаш ва кредит конвейеридан 
кенг фойдаланиш [1] белгиланганлиги банклар-
да кредит рискини олдини олишда скоринг ти-
зими кўрсаткичларини ишлаб чиқиш лозим бў-
лади.  

Банклар ва бошқа кредит ташкилотлари 
жисмоний шахсларга банклар ва бошқа кредит 
ташкилотлари томонидан потенциал қарз олув-
чини масофадан туриб идентификациялаш, 
маълумотлар ҳавфсиз алмашувини амалга оши-
риш ва скоринг модели асосида қарз олувчи-
нинг кредит қобилиятини баҳолашни таъмин-
лаш шарти билан онлайн-кредитлар (микро-
қарзлар) бериш ҳуқуқига эга [2] эканлиги ҳар 
бир тижорат банклари ўзларининг скоринг ба-
ҳолаш тизими орқали мижозларнинг кредитга 
лаёқатлилигини аниқлаш мумкин бўлади.  

Банк таваккалчилигини бошқариш бўлин-
масининг вазифаларидан бири сифатида банк-
нинг молиявий ҳолатини, ликвидлилигини 
стресс-тестдан ўтказиш ва мижозларни скоринг 

таҳлил қилиш услубларини ишлаб чиқиш ва 
уларнинг қўлланилишини таъминлаш [3] 
белгиланганлиги банкларда скоринг рейтинг 
тизими орқали мижозларнинг кредитга 
лаёқатлилигини аниқлаш орқали кредит 
рискини олдини олиш зарур бўлади. 

Ҳозирги вақтда банклар фирибгарлик ҳо-
латларининг ва ёмон кредитлар сонининг кўпа-
йиши ҳисобига рискларни таҳлил қилиш талаб-
ларини оширмоқда. Кредит скоринги кредит тў-
лашдан бош тортиш рискини камайтириш воси-
таси, шунингдек, кредит портфелининг мақбул 
тузилишини аниқлашга, таваккалчилик даража-
сига қараб кредитлар бўйича фоиз ставкалари-
ни мослаштиришга ёрдам беради [4]. 

Кредит скоринги қарз олувчига ўз мажбу-
риятларини бажариш қобилиятига ва имкони-
ятларига қараб баллар бериш тизими ҳисобла-
нади. Баллар статистик модел ёки математик 
алгоритм ёрдамида мижозлар маълумотлари 
миқдорига қараб ҳисобланади. Бошқача айтган-
да, кредит ташкилоти мижоз ҳақидаги мавжуд 
маълумотларни холис қарор қабул қилиш ва 
мижознинг кредитга лаёқатлилигини баҳолаш 
имконини берадиган миқдорий кўрсаткичларга 
айлантириши керак [5]. 

Ушбу ҳолатлар банкларда кредит рискла-
рини олдини олиш ҳамда тезкор ҳолда мижоз-
ларнинг кредитга тўлов қобилятини аниқлаш 
мақсадида назарий ва амалий аҳамияти юзаси-
дан илмий изланишларни олиб боришни талаб 
этади.  
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Мавзуга оид адабиётлар таҳлили. Про-
фессор Алешин В.А кредит скоринги бу - банк-
даги кредит фаолиятини бошқаришнинг асосий 
вазифаларини сифатли ҳал қилиш имконини бе-
ради, масалан; қарз олувчини кредит беришини 
баҳолаш моделларини яратиш; қарз олувчи би-
лан ишлашни максимал даражада автоматлаш-
тириш; кредит сиёсатини бошқаришнинг мар-

казлаштирилган тизимини яратиш; онлайн мо-
ниторинг ва ҳисобот бериш тизимини яратиш; 
кредит портфели сифати ўзгариши динамикаси 
прогноз қилиш. 

Қўллаш соҳасига қараб қуйидаги расмда 
кўрсатилган скоринг турларига ажратилади. 
Банк амалиётида энг кенг тарқалган скоринг ту-
ри - бу аризачининг скоринги ҳисобланади [6]. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

1-расм қлланилиш соҳасига қараб скорингнинг таснифланиши 
Манба: ТЕRRА ECONOMICUS  2012 Том 10 № 2 Часть 3 

 
Е. В. Глинкина иқтисодиётда скоринг банк 

соҳасида энг кенг тарқалган. Скоринг мижоз-
нинг кредитлаш имкониятини кўриб чиқаёт-
ганда ушбу потенциал қарз олувчининг банк-
ротлик эҳтимолини баҳолаш ҳисобланади. 
Скоринг - бу мижозлар базасини турли гуруҳ-
ларга ажратиш модели бўлиб, унда бу гуруҳлар-
ни ажратувчи хусусият номаълум, лекин қизи-
қиш хусусияти билан боғлиқ бошқа омилларни 
ҳисобга олади [7]. 

Кредит скоринг усули биринчи марта 
1940-йилларнинг бошларида америкалик иқти-
содчи Д. Дуранд томонидан таклиф қилинган. 
Скоринг орқали истеъмол кредити учун қарз 
олувчиларни танлаш муаммосини ҳал қилган 
[8] 

Банк амалиётида қарз олувчининг фао-
лиятининг молиявий бўлмаган томонларини 
таҳлилий (яъни расмий бўлмаган) баҳолашнинг 
аҳамияти ортиб бормоқда. Бундай ҳолда, қуйи-
даги хусусиятларни баҳолаш енг мақбулдир; 

- қарз олувчи ҳақида умумий маълумот; 
фаолият муддати, пул оқими, ишбилармонлик 
обрўси, таъсисчиларнинг барқарорлиги, давлат-
нинг устав капиталидаги улуши ва бошқалар; 

- қарз олувчининг фаолиятини баҳолаш; 
фаолиятни диверсификация қилиш, маҳсулотга, 
қарз олувчининг хизматларига талаб даражаси, 

етказиб берувчилар билан муносабатлар, фао-
лият тури ва бошқалар; 

- қарз олувчининг ушбу банкдаги, бошқа 
банклардаги кредит тарихи. 

Шу билан бирга, ликвидлик, молиявий 
мустақиллик, товар айланмаси ва рентабеллик 
коеффициентлари Россия кредит скоринги ама-
лиётида асосий молиявий кўрсаткичлар сифа-
тида қаралади [9]. 

Юқоридагиларни инобатга олган ҳолда, 
скоринг рейтинг тизими Банкка кредит ажра-
тишни сўраб мурожаат қилган ёки сўралаётган 
кредит бўйича кафиллик тақдим этаётган юри-
дик шахслар, якка тартибдаги тадбиркорлар ва 
жисмоний шахсларнинг кредитга лаёқатлилик 
даражасини аниқлашда фойдаланиладиган кўр-
саткичлар ва коэффицентлар мажмуидир. 

Тадқиқот методологияси. Мақолада, ти-
жорат банкларда кредитга талабгор мижозлар-
нинг тўлов қобилятини скоринг тизими орқали 
баҳолашда Марказий банк томонидан белги-
ланган талабларга ва соҳанинг етакчи амалиё-
тига мувофиқ келадиган умумий кредит риск-
ларини олдини олиш учун мижозларнинг кре-
дитга лаёқатлилигини, баҳолаш, таҳлил қилиш-
да эътиборга олиниш лозим бўлган жихатларни 
тадқиқ этишда бўйича хорижий ва маҳаллий 
олимлар томонидан бажарилган илмий тадқи-

 

Скоринг тури 
Таснифи 

Аризачини скоринг қилиш 

(Application scoring) 

Янги мижозларнинг кредитни тўламаслик 

эҳтимолини баҳолаш 

Хулқ-атвор 

(Behavioral scoring) 

қарз олувчиларнинг хулқ-атвори тўғрисидаги 

мавжуд маълумотлар асосида риск даражасини 

ҳисоблаш 

Кечиктирилган қарзлар 

(Collection) 

Кечиктириб тўловчиларга қачон ва қандай чоралар 

кўриш кераклигини аниқлаш 

Фирибгарликка қарши 

курашиш (Fraud scoring) 

Янги мижозларнинг фирибгар эмаслилиги 

эҳтимолини баҳолаш 

Жавоб скоринги 

(Response scoring) 

Истимолчининг реакциясини(жавоб) баҳолаш унга 

таклиф қилинаётган йўналиш бўйича 

Йўқотишлар скоринги 

 (Attrition scoring) 

маҳсулотни келажакда ишлатиш ёки бошқа 

маҳсулот етказиб берувчига ўтиш еҳтимолини 

баҳолаш 
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қот ишларининг илмий хулосалари ва муаллиф-
ларнинг амалий тажрибалари асосида мустақил 
ёндашувлар шакллантирилди. Шунингдек жад-
вал, аналитик таққослаш, мантиқий таҳлил, гу-
руҳлаш каби усуллардан ҳамда статистик маъ-
лумотлардан кенг фойдаланилган. 

Таҳлил ва натижалар. Жисмоний шахс 
учунунинг ижтимоий мақоми, молиявий даро-
мадлари, мавжуд мол-мулки (активлари) ва кре-
дит тарихи каби омиллар, Якка тартибдаги тад-
биркорлар учун кредит тарихи, тадбиркорлик 
фаолияти ва жисмоний шахс сифатида баҳола-
надиган омиллар, Юридик шахслар учун эса 
баланс ва молиявий натижалар бўйича ҳисобо-
тидан келиб чиқиб ҳисобланадиган миқдорий 
кўрсаткичлар ва субъект фаолияти, кредит 
тарихи ҳамда сўралаётган кредит хусусияти 
билан боғлиқ сифат кўрсаткичлари каби омил-
лар кредитга лаёқатлиликни баҳолашда муҳим 
аҳамиятга эга. Шу сабабли,  скоринг рейтинг 
тизими ушбу омилларни ҳисобга олган бўлиб, 
кредит рискини аниқлаш ва баҳолашнинг бир-
ламчи воситаси бўлиб ҳисобланади. Ушбу омил-
лардаги кўрсаткичлар кредитга лаёқатлиликни 
баҳолашнинг базавий кўрсаткичлари ҳисобла-
ниб, мижознинг кредитга лаёқатлилик ва кре-
дит интизомини ифодаловчи бошқа маълумот-
лардан ҳам фойдаланилади.  

Скоринг рейтинг тизими бўйича кредит 
риск даражасини аниқлашда имкон берувчи 
омиллар гуруҳидан фойдаланиб, уларнинг ҳар 
бири бўйича алоҳида балл берилади. Гуруҳлар 
бўйича берилган баллар умумлаштирилиб, 
жами тўпланган балларга асосан мижоз яшил, 
сариқ ёки қизил ҳудуддан бирига тушади ва 

кредит ажратиш ёки ажратмаслик бўйича ху-
лоса қилинади. 

Мижозни кредитга лаёқатлилигини баҳо-
лаш учун маълумотларни тўлдириш мижозлар 
билан ишловчи менежерлар (Relationship mana-
gers) томонидан амалга оширилади. Бунда 
айрим маълумотлар инсон омили иштирокини 
чеклаш мақсадида автоматик тўлдирилиши 
мумкин. Шунингдек, агар кредит онлайн ажра-
тилаётган бўлса, дастур албатта скоринг тизими 
элементларини ўз ичига олган бўлиши лозим 

Скоринг тизими умумий характерда бў-
либ, ҳар бир кредит маҳсулоти хусусиятидан 
келиб чиқиб, скоринг параметрлари алоҳида 
танлаб олиниши мумкин 

Юридик шахсларни скоринг тизими орқа-
ли баҳолашда қуйидаги миқдорий коеффи-
циентлардан фойдаланилади; 

Фаоллик кўрсаткичлари - иккита давр кўр-
саткичларини ўзаро бир-бирига солиштириш 
орқали яъни мос даврлардаги кўрсаткичлар 
айирмаси олинади ва у биринчи санадаги кўр-
саткичга бўлиш орқали аниқланади. Бу ўз ичига 
сотишдан тушган соф тушумларнинг ўсиши, ак-
тивлар ўсиши, ялпи фойданинг ўсиши, опера-
цион фойданинг ўсиши васоф фойданинг ўсиши 
каби кўрсаткичларни олади. 

Айланувчанлик кўрсаткичлари - жорий 
активлари ва жорий мажбуриятларини қанча-
лик тез айланишини ифодалайди. Операцион 
циклнинг айланиш даври, айланма маблағлар-
нинг айланувчанлиги, дебитор қарздорлиги-
нинг айланувчанлиги, товар моддий заҳиралар-
нинг айланувчанлиги ва кредитор қарздорлиги-
нинг айланувчанлиги каби кўрсаткичлардан 
фойдаланилади.

 

Фойдалилик кўрсаткичлари- хўжалик 
юритувчи субъект фаолиятини самарадорлиги-
ни баҳоловчи кўрсаткичлар бўлиб, активлар 
рентабеллиги, капитал рентабеллиги, ялпи фой-

да маржаси, операцион фойда маржаси ва соф 
фойда маржаси каби коеффициентлардан фой-
даланилади.

Операцион цикл 

айланиш даври 
= 

Дебитор 

қарздорликнинг 

айланувчанлик даври 

+ 

Товар-моддий 

захираларнинг 

айланувчанлик 

даври 

- 

Кредит 

қарздорлигининг 

айланувчанлик 

даври 
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Ликвидлилик кўрсаткичлари - хўжалик 

юритувчи субъектнинг тўловга қобилиятлили-
гини ва қисқа муддатли мажбуриятларини жо-
рий активлари орқали қанчалик қоплай олиши-
ни ифодаловчи кўрсаткичлар бўлиб ҳисоблана-
ди. Жорий ликвидлилик кўрсаткичи, жорий 

мажбуриятлар улуши, лаҳзали ликвидлилик 
коеффициенти, пул маблағлари билан таъмин-
ланганлик ваайланма маблағлари билан таъ-
минланганлилик каби коеффициентлар билан 
ифодаланади.

 
 
 
 
Қарз юки кўрсаткичлари – хўжалик 

юритувчи субъектнинг банк олдидаги мажбу-
риятларини қоплай олиш қобилятини ўзида 
ифодалаб, қарз маблағларининг даромаддаги 

улуши, қарз маблағларининг капиталдаги улу-
ши, молиявий ричаг даражаси, кредит асосий 
қарзи ва фоиз тўловлари қопланиш қобилияти 
кўрсаткичларидан иборат.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Юридик шахслар кредит скоринги сифат 

кўрсаткичларини баҳолашда бизнес риски 
профили, тармоқ риски профили ва молиявий 
восита (кредит лойиҳаси) мезонлари баҳола-
нади ва рисклилик даражасидан келиб чиққан 
ҳолда вазнли-баллар ҳисобланади. Тўпланган 
баллар қайси риск интервалида жойлашган-
лигига мувофиқ кесишма матрицадан юқорида 
ҳисобланган молиявий ва сифат кўрсаткичлари 
ҳисобга олган ҳолда сўралаётган кредит рей-
тинги аниқланади. 

Жисмоний шахсларнинг ўртача ойлик да-
ромадларига асосан кредитлашнинг максимал 
миқдорини аниқлаш скоринг тизимида қарз 
олувчининг кредитга лаёқатлиги аниқланган-
дан сўнг қарз олувчининг молиявий ҳолати ўр-
ганилади ва қарз олувчининг максимал кредит-
лаш миқдори аниқланади. 

Кредитнинг максимал миқдорини аниқ-
лаш мижознинг ойлик даромад ва мажбурият-
лари хақидаги маълумотларга асосланади. 

Қарз олувчининг максимал кредит миқ-
дорини аниқлаш учун мижознинг ўртача ойлик 
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даромадлари ҳамда мажбуриятлар бўйича ой-
лик тўловлари хақида маълумотларидан фойда-
ланган ҳолда ҳисобланади; 

Ойлик ўртача соф даромад = ўртача ой-
лик дорамадлари – мавжуд мажбуриятлар бўйи-
ча ойлик тўловларни 

SD=D-M 
Ойлик кредит тўлов = Ойлик ўртача соф 

даромад – Чегирма 
KT = SD- Ch 

Бунда чегирма 2 хил усулда ҳисобланиши 
мумкин; 

Ch = SD*k 
ёки 

Ch =  {

𝑎,               
𝑆𝐷 ∗ 𝑘,      
𝑏,              

𝑆𝐷 ∗ 𝑘 < 𝑎         
𝑆𝐷 ∗ 𝑘 ∈ [𝑎; 𝑏]
𝑆𝐷 ∗ 𝑘 > 𝑏         

 

Кредитнинг максимал миқдори = Ойлик 
кредит тўлов * ((1- (1 + Фоиз ставкаси/ 12) ^ -
Кредит муддати)/Фоиз ставкаси/12) 

𝐾𝑀𝑀 = 𝐾𝑇 ∗ [
1 − (1 +

𝑟
12)

−n

𝑟
12

] 

Бунда; 
KMM – Кредитнингмаксималмиқдори. 
KT – Ойлик кредит тўлов; 
D – Ўртача ойлик даромади; 
M–Мавжуд мажбуриятлар бўйича ойлик 

тўловлар (бу ўз ичига мижознинг 1 ойлик бошка 
кредитлари буйича тўловлари, солиқлар, ком-
мунал тўловлар ва бошқа харажатлари олади);  

SD – Ойлик ўртача соф даромад; 
Ch – мижознинг шахсий эҳтиёжлари учун 

қолдирилиши лозим бўлган ва / ёки даромади 
ўзгариши эҳтимоли инобатга олинадиган че-
гирма суммаси; 

a, b–Бу қарз олувчининг бир ойлик ўртача 
соф даромадидан минимал ва максимал бир ой-
лик чегирмаси 

k – Кредитнинг максимал миқдори аниқ-
ланишида ишлатиладиган коэффициент риск 
менежмент департаменти томонидан белгила-
нади. 

n– Кредит муддати (ойлар сони); 
r – Кредит фоиз ставкаси; 
Жисмоний шахсларнинг кредит лаёқатли-

лигини баҳолашда куйидаги куйидаги маълу-
мотларни ва кўрсаткичларни инобага олиниши 
лозим: 

Шахсий маълумотлар - қарз олувчининг 
ёши; қарз олувчининг жинси; қарз олувчининг 
яшаш жойи; рўйхатга олинган жойда яшаш да-
вомийлиги; ўз яшаш жойини мавжудлиги; қарз 
олувчи билан боғланиш имконияти; оилавий аҳ-
воли; қарамоғидаги боқимандалар сони; маълу-
моти;  

Меҳнат фаолияти - бандлик тури; эгаллаб 
турган лавозими; умумий иш фаолияти даво-
мийлиги; сўнги иш жойидаги иш давомийлиги; 

иш жойи; ташкилот ҳажми; иш берувчи банк 
билан алоқаси; алоқадор қарздош (биргаликда 
қарз олувчи)нинг касби ҳамда ташкилотнинг 
фаолият давомийлиги; 

Қарз олувчининг молиявий-мулкий ҳолати: 
қарз олувчининг бир ойлик ўртача даромади; 
бир ойлик кредит тўлов / ойлик даромад; кре-
дит миқдори / ойлик даромад; ўз кўчмас мулки-
нинг маълумотлари; мулк майдони; шахсий 
автомобиль воситасининг мавжудлиги; шахсий 
автомобиль воситасининг миқдори; пластик 
картанинг мавжудлиги; пластик картага келиб 
тушадиган тушумлар (1 ой ичида) ва пластик 
карта тушумлари айланмаси (доимий равишда).  

Кредит тарихи: кредит тарихининг мав-
жудлиги; кредит тарихининг давомийлиги 
(йилда); жорий кредит мажбуриятларининг 
мавжудлиги; суд жараёнидаги қарздорлиги мав-
жудлиги; охирги мавжуд кредитнинг олинган 
муддати; муддати ўтган кредит қарздорликлар 
мавжудлиги; ой охирида муддати ўтган қарз-
нинг мавжудлиги (охирги 12 ойда неча марота-
ба); ой охирида муддати ўтган қарзнинг мав-
жудлиги (қанча вақт олдин); охирги кредит 
қачон тўлиқ сўндирилган; жорий кредитлари-
нинг ўртача қолдиғини кредит шартнома миқ-
дорига нисбати яъни жорий кредит юкламаси; 
барча жорий кредитларнинг кейинги 12 ой 
давомида максимал ойлик тўлов миқдори ҳамда 
барча жорий кредитлар бўйича келгуси 12 ой 
давомидаги максимал ойлик тўловни мижоз-
нинг ўртача ойлик даромадига нисбати.  

Банк билан алоқалари: амалдаги мижоз; 
охирги 30 кун ичида ҳисоб рақамлари айланма-
си; банк билан муносабатларнинг давомийлиги 
(йиллар) ва банк билан муносабатлар тури.  

Кредит параметрлари: кредит тури; кре-
дит муддати; тақдим этилаётган таъминот ту-
ри; бошланғич бадал миқдори ҳамда мулк қий-
мати / кредит миқдори. 

Яккка тартибдаги кредит лаёқатлилигини 
баҳолашда қуйидаги маълумотларни ва кўрсат-
кичларни инобага олиниши лозим: 

Шахсий маълумотлар: қарз олувчининг 
ёши; қарз олувчининг жинси ва қарз олувчи-
нинг яшаш ҳудуди. 

Тадбиркорлик фаолияти: қарз / сотишдан 
тушган соф тушум; соф фойда/сотишдан тушган 
соф тушум; фаолият тури бўйича иш тажрибаси; 
асосий ҳисоб рақамлари бўйича ўртача ойлик 
айланмаси; мазкур банк мижози; асосий ҳисоб-
рақамлари бўйича айланмаси доимий; асосий 
ҳисоб-рақамлари бўйича ўртача ойлик айланма-
си (фоизда); фаолиятнинг мунтазамлиги; ўз 
биноларининг мавжудлиги ва банк билан муно-
сабатлар тури; 

Кредит тарихи: кредит тарихининг 
мавжудлиги; кредит тарихининг давомийлиги 
(йилда); жорий кредит мажбуриятларининг 
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мавжудлиги; суд жараёнидаги қарздорлиги мав-
жудлиги; охирги мавжуд кредитнинг олинган 
муддати; муддати ўтган кредит қарздорликлар 
мавжудлиги; ой охиридамуддати ўтган қарз-
нинг мавжудлиги (охирги 12 ойда неча марота-
ба); ой охирида муддати ўтган қарзнинг мав-
жудлиги (қанча вақт олдин); охирги кредит қа-
чон тўлиқ сўндирилган; жорий кредитларининг 
ўртача қолдиғини кредит шартнома миқдорига 
нисбати яъни жорий кредит юкламаси; барча 
жорий кредитларнинг кейинги 12 ой давомида 
максимал ойлик тўлов миқдори; банклар олди-
даги кредитдан ташқари жорий мажбуриятлари 
(кафилликлар ёки бошқалар); ой охирига қадар 
муддати ўтган қарздорлик куни; биринчи 
транш бўйича муддати ўтган қарзнинг мавжуд-
лиги, кунда ҳамда биринчи транш бўйича муд-
дати ўтган қарзнинг мавжудлиги (бу ҳолат қан-
ча вақт олдин бўлган) 

Кредит параметрлари: кредит тури; кре-
дит муддати; тақдим этилаётган таъминот 
тури; бошланғич бадал миқдори ва мулк қий-
мати / кредит миқдори. 

Хулоса ва таклифлар. Жисмоний шахс-
ларнинг қарз олувчининг молиявий-мулкий ҳо-
лати бўйича алоқадор қарздош (биргаликда 
қарз олувчи)нинг бир ойлик ўртача даромади, 
алоқадор қарздош (биргаликда қарз олув-
чи)нинг кўчмас мулкининг жойлашган ҳудуди, 
алоқадор қарздош (биргаликда қарз олув-
чи)нинг шахсий автомобил воситасининг мав-
жудлиги, алоқадор қарздош (биргаликда қарз 
олувчи)нинг пластик картанинг мавжудлиги, 
алоқадор қарздош (биргаликда қарз олув-
чи)нинг пластик картага келиб тушадиган ту-
шумлар (1 ой ичида)лари тўғрисидги маълумот-
ларни скоринг баҳолаш тизимига киритиш 
зарур. 

Жисмоний шахсларнинг кредит лаёқатли-
лигини баҳолашда кредит тарихини ўрганишда 
банклар олдидаги кредитдан ташқари жорий 
мажбуриятлари (кафилликлар ёки бошқалар), 
ой охирига қадар муддати ўтган қарздорлик 
куни, биринчи транш бўйича муддати ўтган 
қарзнинг мавжудлиги, биринчи транш бўйича 
муддати ўтган қарзнинг мавжудлиги (бу холат 
қанча вақт олдин бўлган), қарздор тақдим этган 
кафилликлари бўйича бошқа кредитлар ёки 
турмуш ўртоғининг кредити, якка тартибдаги 
тадбиркор сифати кредитлари бўйича муддати 
ўтган қарзнинг мавжудлиги (кунда) каби маъ-
лумотларни инобатга олиш лозим. 

Юридик шахсларнинг кредит лаёқатлили-
гини баҳолашда сифат кўрсаткичларини яъни 
эгалик таркиби, фаолият масштаби, компания 
обрўси, банк томонидаан ҳизмат кўрсатилиш 
муддати, малака даражаси, аҳамиятли ходимлар 
риски, бизнес режалаштииш сифати, ҳисобот ва 
ҳисоб сифати, кредит тарихи мавжудлиги ва 
кредит тарихи сифати каби кўрсаткичларни 
инобатга олиш керак. 

Корпоратив мижозларнинг кредитга лаё-
қатлилигини скоринг баҳолаш тизимига Мижоз 
тармоғи рискини баҳолаш жумладан: бозордаги 
жорий ҳолат, бозор ҳолати прогнози, рақобат 
позицияси, бозордаги улуш, рақобат даражаси, 
ҳамкорлар билан муносабат, жахон нархлари-
нинг таъсири, валюта риски, фаолият давомий-
лиги инқироз шароитидаги корхона барқарор-
лигини акс эттириш лозим бўлади. 

Операцион рискларини олдини масадида 
ишлаб чиқилган скоринг баҳолаш тизимига ки-
ритилган баҳолаш бўйича кўрсаткичлар, маълу-
мотлар ва коэффицентлар бўйича бериладиган 
баҳо балларини (оғирлигини) филиал инспекто-
рига маълум қилмаслик лозим. 
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